
講師 株式会社 CLUE
■セミナー内容

競争が激しさを増すリフォーム業界では、価格だけでなく“信頼”がより重要視されるようになっており、現地調査の進め方ひとつでお
客様からの印象と信頼度が大きく変わります。
本セミナーでは、近年増加するリフォーム詐欺等への不安に対応する手段として、お施主様に安心を届ける「見える調査」＝ドロ
ーン現調を活用する方法をご紹介。信頼獲得と売上向上につながる活用ポイントや、導入時の注意点について具体的にお伝え
します。

「安心」を届けるドローン現調のポイント第2部 30分

右の二次元コードを読み込むか、下記のURLにアクセスいただき、申込手続きを行ってください。お申込み方法

https://marketing.drone-roofer.com/seminar20250710

エントリー画面より申込手続きを行っていただきます。
ご登録のメールアドレスに招待メール（※）が届きますので、メールに記載してある受講方法に沿ってお進みください。

〒104-0031 東京都中央区京橋1-6-1 三井住友海上テプコビル6階

TEL.03-3562-8122（平日9:00～17:30）

営業統轄部 営業推進課■お問い合わせ先

講師 株式会社住宅あんしん保証
■セミナー内容

新築住宅の着工が減り続ける中、住宅業界は大きな転換期を迎えています。多くの会社が既存住宅のリフォーム工事獲得に力
を入れ、異業種からの参入も増え、競争は激しくなる一方です。そんな中で、価格だけではない「サービス力」で他社と差をつけ、お
客様に選んでもらう必要がでてきます。そのためにはどうすればいいでしょうか？
今回は、このサービス力を高めるための具体的な方法として、瑕疵保険を使った仕組み作りをご紹介します。

住宅リフォーム業界の今後。瑕疵保険の活用で生き残る！第1部 30分

（※ 株式会社CLUEのセミナー運営事務局「DroneRoofer（ドローンルーファー）」よりZoomの視聴リンク等を記載したメールが届きます。）

https://marketing.drone-roofer.com/seminar20250710
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